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Целью данной работы является оценка роли прибыли в организации, одним из основополагающих по-
казателей эффективности работы организации, а также основным источником ее функционирования. Рас-
смотрели влияние выручки и себестоимости, как основного показателя эффективности работы предприятия. 
А так же, были рассмотрены функции и роль прибыли, которая отражает эффективность произведенной 
продукции. В данной работе выявлены способы повышения прибыли организации и мероприятия, которые 
позволят предприятию существенно сократить расходы, максимизировать прибыль, а так же привлечь новых 
клиентов. Кроме того, мы рассмотрели влияние клиентов фирмы на прибыль организации, ведь постоянные 
клиенты являются основой функционирования любого бизнеса. Если организация будет бросать все силы 
на привлечение новых клиентов и забывать про старых, она не получит прибыль в достаточном объеме. 
Было выявлено, что для того, чтобы увеличить прибыль компании, нужно стараться расширять клиентскую 
базу и удерживать постоянных клиентов Так же, мы рассмотрели приемы для увеличения эффективности 
компании и влияние инвесторов на увеличение масштабов производства. Главную часть статьи, мы посвяти-
ли выявлению способов и мероприятий по повышению прибыли организации. 
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The aim of this work is to assess the role of profit in the organization, one of the fundamental indicators of the 
effectiveness of the organization, as well as the main source of its functioning. We examined the effect of revenue 
and cost as the main indicator of the efficiency of the enterprise. And also, the functions and role of profit, which 
reflects the efficiency of the manufactured products, were examined. In this paper, we have identified ways to 
increase the organization’s profits and activities that will allow the company to significantly reduce costs, maximize 
profits, as well as attract new customers. In addition, we examined the influence of the company’s customers on 
the profit of the organization, because regular customers are the basis for the functioning of any business. If the 
organization will throw all its efforts into attracting new customers and forget about the old ones, it will not receive 
enough profit. It was revealed that in order to increase the company’s profit, we should try to expand our customer 
base and retain regular customers. Also, we examined the methods for increasing the company’s efficiency and the 
influence of investors on the increase in production scale. The main part of the article, we devoted to identifying 
methods and activities to increase the profits of the organization.
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Введение в социально-экономическое 
обоснование проблемы

Целью данной работы является оцен-
ка роли прибыли в организации и спосо-
бы ее увеличения. Каждый метод подроб-
но обсуждается, и приводятся принципы 
для увеличения доходов компании. Так же, 
в работе, были рассмотрены другие обла-
сти, где повышается эффективность произ-
водства, что позволит компании сократить 
расходы и максимизировать прибыль. Кро-
ме того, мы не пренебрегали инвесторами 
и персоналом компании, который может 
привлечь внимание клиента, от которо-
го, в какой-то степени, зависит прибыли 
учреждения. [1]

В современных условиях, управление 
бизнесом должно оперативно реагировать 
на изменения в рыночные экономики, а так-
же вовремя принимать соответствующие 
решения в области управления по расходам 

и эффективности с планированием при-
были и управлением доходами. Прибыль 
является одним из основополагающих по-
казателей эффективности работы орга-
низации, а также основным источником 
ее функционирования.

Считается, что увеличение выручки 
в организации является основным показате-
лем эффективной работы, но не все специ-
алисты придерживаются такого мнения. [1]

Для оценки финансового результата 
организации, необходимо провести ана-
лиз прибыли от продаж, который включает 
в себя выручку, себестоимость, управлен-
ческие расходы и коммерческие расходы. 
Исходя из полученных данных можно сде-
лать вывод, если выручка от продаж выше 
себестоимости организация получает при-
быль, а если выручка равна динамике роста 
себестоимости – организация не получила 
прибыли, а лишь покрыть свои убытки. 
В случае, когда себестоимость превышает 
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выручку от продажи товара, организация 
ведет свою деятельность в убыток, это яв-
ляется отрицательным финансовым пока-
зателем ее деятельности и может привести 
к банкротству. Организации следует пред-
принять ряд мер по стабилизации финансо-
вой результатов своей деятельности [1].

Сущность прибыли состоит в том, что 
она является экономической категорией, ко-
торая имеет ряд функций (рис. 1).

Различные толкования и понимание 
сущности и внешнего проявления прибыли, 
сложность ее взаимосвязей с другими пока-
зателями привели к различным определени-
ям, рассмотрим следующие из них (рис. 2). 

Роль прибыли является неоднозначной 
и отражает эффективность произведенной 
продукции (рис. 3) [2].

способы повышения  
эффективности производства

Для повышения эффективности произ-
водства, выделяют 2 способа увеличения 
прибыли: (рис. 4) [2].

Чтобы получить максимальную при-
быль, вам необходимо изучить рынок 
и стремиться удовлетворить потребности 
потребителей и оценивать конкурентов. Ка-
чество продукта также следует принимать 
во внимание, так как покупатель, который 
уважает его вкус и предпочтения, будет по-
купать товары более высокого качества, 
хотя и по более высокой цене. Чтобы сни-
зить затраты, производственный процесс 
должен быть тщательно проверен. Обратите 
внимание, что качество продукта не должно 
меняться при меньших расходах [2].

рис. 1. функции прибыли

рис. 2. определение прибыли
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Существуют и другие направления 
и мероприятия по увеличению прибыли 
предприятия (рис. 5).

Вышеуказанные шаги позволят пред-
приятию сократить расходы, максимизи-
ровать прибыль, а так же привлечь новых 
клиентов [3].

Влияние клиентуры фирмы  
на прибыль организации

Постоянные клиенты являются ос-
новой функционирования любого биз-

неса. Если организация будет бросать 
все силы на привлечение новых клиен-
тов и забывать про старых, она не полу-
чит прибыль в достаточном объеме. Для 
того, чтобы увеличить прибыль компа-
нии, нужно стараться расширять кли-
ентскую базу и удерживать постоянных  
клиентов [4].

Так же, было бы неплохо разрабаты-
вать маркетинговые стратегии для при-
влечения клиентов и их удержания, и при-
быль компании увеличится в разы [5].

рис. 3. роль прибыли

рис. 4. способы увеличения прибыли
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рис. 5. Мероприятия по повышению прибыли предприятия

Рассмотрим ряд приемов для увеличе-
ния эффективности работы организации 
(рис. 6).

Для увеличения прибыли организа-
ции привлекаются инвесторы. Если про-
ект становится убыточным для компании, 
то вложенный капитал утратит свою силу. 
Привлекать денежные средства инвесто-

ров выгодно, так как на свои собственные 
средства, вряд ли удастся увеличить мас-
штабы производства [5].

Чтобы в дальнейшем предприятие рос-
ло и развивалось, необходимо ежедневно 
улучшать технологии и оборудование, так 
как с их совершенствованием, растет и при-
быль организации [5].
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рис. 6. Базовые приемы для увеличения эффективности компании

Заключение 
Таким образом, прибыль является глав-

ной движущей силой рыночной экономики. 
Для того, чтобы в современных условиях 
эффективно управлять ее формированием, 
необходимо предусматривать построение 
соответствующих систем обеспечения это-
го управления, знать наиважнейшие меха-
низмы формирования прибыли и использо-
вать методы анализа и планирования.
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